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Рыночный Анализ 
Целевой Рынок 
Анализ конкурентов и существующих решений на рынке международной торговли. 
1. Анализ Конкурентов: 
- Традиционные торговые платформы: На рынке существует множество торговых 
платформ, однако многие из них ограничены по функциональности и не обеспечивают 
полного цикла торговли от поиска поставщиков до финансирования сделок. Проект 
GTC не является еще одной торговой платформой и не содержит товаров. Мы создаем 
платформу, объединяющую различные B2B торговые системы в единую поисковую и 
торговую сеть, работающую на основе соглашений его участников. Мы превращаем 
традиционные B2B платформы в своих партнеров и приводим покупателей к их 
продавцам, дополняя функционал сервисами GTC. 
- Блокчейн-платформы: Некоторые проекты предлагают использование технологии 
блокчейн для обеспечения прозрачности и безопасности торговых операций, однако 
они часто ограничены в функциональности и не интегрируют всех участников 
торговли. 
2. Уникальные Преимущества GTC: 
- Интеграция всех участников: Платформа GTC планирует интегрировать всех 
участников торговли, включая поставщиков, покупателей, логистические компании, 
банки и страховые компании, обеспечивая единое пространство для проведения 
торговых операций. 
- Единый справочник товаров и участников: GTC будет предоставлять единый 
справочник товаров и участников торговли, что значительно упростит поиск и выбор 
подходящих партнеров для сотрудничества. 
- Безопасность и прозрачность: Использование технологии блокчейн обеспечит 
высокий уровень безопасности и прозрачности для всех торговых операций, что 
уменьшит риски мошенничества и улучшит доверие между участниками рынка. 
3. Дополнительные Возможности для GTC: 
- Финансирование сделок: Предоставление возможности финансирования сделок на 
платформе GTC поможет предприятиям получать доступ к необходимым финансовым 
ресурсам для развития своего бизнеса. 
- Экспертный контроль и таможенное оформление: Интеграция функций экспертного 
контроля и таможенного оформления поможет ускорить процессы и снизить затраты 



на торговлю через платформу GTC. 
Детальный анализ конкурентов и выявление уникальных преимуществ помогут 
проекту GTC успешно позиционироваться на рынке международной торговли и 
привлекать новых участников экосистемы. 
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Заключение 
Платформа для поиска товаров. Первая модель 
 

Краткое Содержание 

GTC - это трансграничная B2B платформа, использующая AI и блокчейн для оптимизации 
международной торговли, логистики, страхования, финансирования и таможенных процедур. 
Платформа решает проблемы международной торговли, такие как санкции, недобросовестность 
участников, проблемы с банковскими переводами, нарушение торговых связей, кризисы и военные 
угрозы. 

 

Основные цели проекта: улучшение верификации участников, сокращение времени и затрат на 
поиск поставщиков, создание единого справочника товаров, обеспечение удобной логистики, 
страхования и финансирования сделок, экспертного контроля и таможенного оформления, 
безопасности и прозрачности транзакций, а также постепенное подключение модулей. 

 

Технологическая платформа включает автоматизацию с помощью AI и машинного обучения, 
интеграцию с таможенными базами данных, платформенные функции для продавцов и 
покупателей, непрерывное обучение и адаптацию, поддержку многоязычности, соблюдение 
законодательства и конфиденциальности. Юридическая модель основана на коллективном 
соглашении между участниками. 

 

Платформа предлагает механизмы торговли, классификацию товаров, автоматизированное 
управление сделками, проведение расчетов в криптовалюте, финансирование и страхование, 
логистическую интеграцию, экспертный контроль и интеграцию с таможенными органами. 

 



Преимущества GTC включают сокращение затрат, ускорение процессов, повышение безопасности, 
доступ к глобальным рынкам, эффективное управление рисками, использование инновационных 
технологий, повышение эффективности бизнес-процессов и поддержку. 

 

Токен GTC используется для транзакций и оплаты услуг на платформе. Модель распределения 
токенов включает учредителей проекта, инвесторов, участников экосистемы и резервы для 
будущего развития. Финансовый план включает начальные затраты, прогнозируемые доходы и 
стратегию обеспечения финансовой устойчивости. 

 

Целевой рынок - бизнесы, занимающиеся экспортом и импортом, финансовые институты, 
страховые компании, логистические компании и таможенные брокеры. Стратегия входа на рынок 
включает маркетинговые и продажные стратегии, партнерства и привлечение ранних 
пользователей и инвесторов.​
 

О Проекте 
Введение. Обзор текущего состояния международной торговли, 
логистики и таможенного оформления 
 
В настоящее время международная торговля сталкивается с рядом вызовов и проблем, которые 
затрагивают как крупные корпорации, так и малые и средние предприятия. Некоторые из основных 
проблем включают в себя: 

1.​ Санкции: Ряд стран применяют санкции против других государств, что ограничивает 
возможности для международной торговли и создаёт неопределённость для бизнеса, 
необходимость поиска новых логистических цепочек. 

 
2.​ Недобросовестность участников: В международной торговле существует проблема с 

недобросовестными участниками, такими как подделка товаров, несоблюдение контрактов и 
неправильное таможенное оформление. 

 
3.​ Проблемы с банковскими переводами: Банковские переводы могут занимать много времени и 

быть дорогостоящими, особенно при международных транзакциях, что затрудняет проведение 
бизнеса и может приводить к задержкам в платежах. 

 
4.​ Нарушение торговых связей: В условиях геополитических конфликтов и экономических 

нестабильностей могут возникать нарушения торговых связей между странами, что приводит к 
снижению объёмов торговли и ущемлению интересов бизнеса. 

 
5.​  Закрытие компаний в связи с кризисом: Экономические кризисы и нестабильность на рынке 

могут приводить к закрытию компаний и сокращению объемов торговли, что создаёт 
дополнительные проблемы для участников международной торговли. 

 



6.​  Нарастающая военная угроза: Геополитические конфликты и угрозы военного характера могут 
оказать серьезное воздействие на международную торговлю, создавая неопределенность и 
риски для бизнеса. 

Эти проблемы ставят перед участниками рынка необходимость искать новые подходы. Появление 
ещё одной B2B платформы в рамках новых экономических и политических образований не дадут 
нужного эффекта, если не применить новые подходы к организации международной торговли. 

 Миссия и Видение 
Миссия GTC заключается в создании прозрачной, безопасной и эффективной торговой платформы 
с использованием AI обучения и блокчейн-технологии для оптимизации международной торговли, 
логистики и таможенного дела. 

 Цели 
Основные цели проекта GTC 

Проект GTC ориентирован на решение ряда ключевых задач, направленных на улучшение 
процессов международной торговли и обеспечение надежной и эффективной платформы для всех 
ее участников. Основные цели проекта включают в себя: 

1. Улучшение процессов верификации: Платформа GTC стремится обеспечить высокую степень 
достоверности и проверяемости информации об участниках торговли, что позволит снизить риск 
мошенничества и повысить доверие между участниками. 

2. Сокращение времени и затрат на поиск поставщиков и товаров: Пользователям предоставляется 
возможность быстро находить подходящих поставщиков и товары с помощью интегрированных 
инструментов поиска и фильтрации, что позволяет сократить временные и финансовые затраты на 
поиск необходимых товаров и услуг. 

3. Единообразное понимание объектов торговли на основании единого справочника товаров: 
Создание и поддержка единого справочника товаров помогает унифицировать и стандартизировать 
процессы торговли, обеспечивая единообразное понимание объектов торговли для всех участников 
рынка. 

4. Удобная логистика: Платформа GTC предоставляет инструменты для организации удобной и 
эффективной логистики, что позволяет оптимизировать процессы доставки товаров и сократить 
временные затраты на их транспортировку. 

5. Страхование, финансирование сделок: Участникам предоставляются возможности для 
страхования и финансирования сделок, что способствует снижению рисков и обеспечивает 
дополнительные гарантии при проведении торговых операций. 

6. Экспертный контроль и таможенное оформление: Платформа GTC обеспечивает механизмы для 
проведения экспертного контроля и таможенного оформления товаров, что позволяет соблюдать 
все необходимые нормы и правила при проведении международной торговли. 

7. Обеспечение безопасности и прозрачности транзакций: Одним из ключевых принципов 
функционирования платформы GTC является обеспечение высокого уровня безопасности и 
прозрачности при проведении торговых операций, что способствует снижению рисков и 
укреплению доверия между участниками рынка. 

8. Постепенное подключение модулей: Создание функционала платформы GTC осуществляется 
путем постепенного подключения модулей, что позволяет начать применение системы сразу и 
расширять ее возможности по мере необходимости и развития рынка международной торговли. 



Решения 
 

Технологическая Платформа 
 

1.​ Автоматизация с Помощью AI и Машинного Обучения 
Обучение Моделей осуществляется на Базе Данных Товаров, опубликованных на B2B торговых 
площадках.​
Мы предполагаем заключить партнёрские соглашения получить API доступ к основным B2B 
торговым платформам  

Для обучения AI модели используются сведения о поставщиках, отзывы о товарах, проводится 
классификации по таможенному реестру каждой страны. Обучающие данные могут включать 
описания товаров, HS коды (Гармонизированную систему описания и кодирования товаров), и 
другие релевантные характеристики, которые могут послужить улучшению способностей 
платформы. 

Разработка Алгоритмов Классификации: предполагается создание алгоритмов, которые могут 
анализировать описания товаров и проводить их классификацию. Это может включать методы 
естественного языкового обработки (NLP) для понимания текста описаний и сверточные 
нейронные сети (CNN) для анализа изображений товаров. 

 2. Интеграция с Таможенными Базами Данных 
Связь с Электронными Таможенными Сервисами: предполагается разработка системы, которая 
сможет взаимодействовать с электронными базами данных таможни для получения актуальной 
информации о классификации товаров, таможенных тарифах и правилах. 

 3. Платформенные Функции для Продавцов и Покупателей 
Инструменты Для Ввода Данных о Товарах: Предоставьте продавцам на платформе инструменты 
для загрузки детальных описаний и изображений товаров, которые будут использоваться AI для 
классификации. 

Проверка и Корректировка Классификации: Позвольте продавцам и покупателям просматривать 
предложенную системой классификацию и при необходимости вносить корректировки. Это может 
способствовать обучению с подкреплением, где система учится на корректировках пользователей. 

 4. Непрерывное Обучение и Адаптация 
Обратная Связь и Оптимизация: Регулярный сбор обратной связи от пользователей и таможенных 
органов для улучшения точности классификации. 

Обновление Моделей: Постоянное обновление AI модели, добавление новые данные о товарах и 
их классификации, чтобы учесть изменения в таможенном законодательстве и ассортименте 
товаров. 

5. Поддержка Многоязычности 
Многоязычное Описание: Учитывая, что описания товаров могут быть на разных языках. 
Используются технологии машинного перевода и NLP для работы с многоязычными данными. 

 6. Соблюдение Законодательства и Конфиденциальности 
Нормы и Соблюдение Конфиденциальности: Разработка системы с учётом требований к 
защите данных и конфиденциальности информации. Система будет соответствовать 



международным и национальным законодательным актам, таким как GDPR в Европе и 
другим аналогичным регуляциям в разных странах. Это включает в себя анонимизацию 
персональных данных, защиту данных о товарах и транзакциях, а также обеспечение 
безопасности информации при передаче и хранении. Обеспечение соответствия 
законодательству. Общие принципы взаимодействия на платформе заложены в 
коллективное соглашение. 

На платформе GTC применяется уникальная юридическая модель, основанная на коллективном 
соглашении между участниками, которое охватывает все аспекты торговых, логистических и 
таможенных операций. Это соглашение формирует правовую основу для деятельности платформы 
и обеспечивает соблюдение общепризнанных принципов торгового права. 

1.​ Договор присоединения: 

    - Каждый новый участник платформы обязан подписать договор присоединения, который 
детально регулирует порядок совершения всех операций на платформе. 

    - Договор включает положения о торговых операциях, логистике, таможенных процедурах, а 
также правилах и обязательствах участников. 

    - Этот документ служит юридическим фундаментом для взаимодействия всех участников и 
защищает их права и интересы в рамках платформы. 

2.​ Соответствие национальным и международным законам: 

    - При формировании договора присоединения учитываются как национальные, так и 
международные нормы и стандарты, что обеспечивает юридическую совместимость действий 
платформы в различных юрисдикциях. 

    - Платформа предусматривает механизмы для разрешения конфликтов и споров в соответствии с 
международным торговым правом и арбитражными процедурами. 

3.​ Участие государственных и коммерческих организаций: 

    - Платформа GTC открыта как для коммерческих организаций, так и для государственных 
учреждений, что позволяет участникам эффективно координировать международные торговые 
операции и логистические процессы. 

    - Включение государственных органов и стран в качестве участников способствует лучшему 
соблюдению таможенных регуляций и упрощает процедуры международной торговли. 

4.​ Практическое применение 
Включение всех участников в процесс подписания и соблюдения условий коллективного 
соглашения создает стабильную и предсказуемую среду для ведения международной торговли. Это 
соглашение не только соответствует текущему правовому полю, но и предоставляет возможности 
для оперативного реагирования на изменения в законодательстве, а также на новые торговые и 
экономические вызовы. 

Вывод 
Применение такой модели на платформе GTC гарантирует высокий уровень юридической 
защищённости и соблюдения законодательства, что критически важно для обеспечения доверия и 



стабильности в международной торговле. Система коллективных соглашений позволяет платформе 
оперативно адаптироваться к изменениям в международном праве и учету нововведений в 
законодательстве различных стран. 

Преимущества для участников: 
- Юридическая прозрачность: Участники платформы могут быть уверены в юридической чистоте 
всех проводимых операций, что снижает риски и способствует более эффективному ведению 
бизнеса. 

- Гибкость и масштабируемость: Система договоров присоединения позволяет новым участникам 
легко интегрироваться в платформу, адаптируясь к установленным правилам и процедурам без 
дополнительных юридических сложностей. 

- Поддержка международных стандартов: Соглашение разработано с учетом международных 
стандартов и лучших практик, что делает платформу GTC привлекательной для международного 
бизнес-сообщества. 

Стратегии реализации: 
- Регулярный анализ и обновление соглашений: Постоянное мониторинг изменений в 
законодательстве стран-участников и международном праве для оперативного обновления условий 
коллективных соглашений. 

- Обучение и поддержка участников: Организация семинаров, вебинаров и тренингов для 
участников о новых юридических требованиях и обновлениях в договоре присоединения. 

- Сотрудничество с юридическими экспертами и консультантами: Постоянное взаимодействие с 
международными юридическими организациями и экспертами для гарантирования соответствия 
всех аспектов платформы современным требованиям торгового и таможенного законодательства. 

 7. Пользовательский Интерфейс и Опыт 
Простота Использования: Создается интуитивно понятный пользовательский интерфейс, который 
облегчает продавцам процесс классификации товаров и взаимодействие с AI-инструментами. Это 
может включать в себя шаг за шагом руководства, подсказки и автоматическое заполнение 
информации о товаре на основе предварительного анализа описаний и изображений. 

Обучающие Материалы: для пользователей  разрабатываются обучающие материалы и 
руководства, которые помогут пользователям понять, как работает система классификации, и как 
максимально эффективно использовать предлагаемые инструменты для повышения точности 
классификации. 

 8. Интеграция с Внешними Системами 
API для Взаимодействия с Внешними Системами: Разрабатывается API, который позволит другим 
торговым и логистическим платформам, а также таможенным службам, подключаться к вашей 
системе для автоматической классификации товаров. Это будет способствовать созданию единой 
экосистемы, где данные о классификации товаров становятся доступными и прозрачными для всех 
участников торговых операций. 

Для интеграции существующих языковых моделей с вашей собственной предобученной моделью 
будут использоватся техники Transfer Learning (переноса обучения) и Fine-Tuning (дообучения). 
Вот основные шаги: 



9. Модель платформы. Формирование баз. Интеграция с 
существующими AI моделями. 
 

На первом этапе предполагается создание торговой платформы с чат-ботом для рекомендации 
товаров на основе данных с торговых площадок. Эта модель, вполне осуществима и не требует 
больших затрат.  

 10. Тестирование и Валидация 
Пилотное Тестирование: с участием ограниченной группы пользователей и товаров. Это позволит 
выявить потенциальные проблемы и недочёты в системе классификации, а также оценить ее 
эффективность и точность в реальных условиях. 

Валидация Классификации с Экспертами в области таможенного дела и международной торговли. 
Это поможет обеспечить соответствие классификации актуальным таможенным нормам и 
стандартам. 

Внедрение такой системы классификации требует значительных усилий в области разработки и 
тестирования, но оно может значительно упростить процесс торговых операций и таможенных 
процедур, сделать их более прозрачными и эффективными для всех участников. Ключевым 
аспектом является создание гибкой и масштабируемой системы, способной адаптироваться к 
постоянно меняющимся таможенным правилам и стандартам, а также к разнообразию товаров на 
международном рынке. 

11. Использование Облачных Технологий 
Облачные Платформы для Масштабирования: Размещение системы на облачной платформе может 
обеспечить необходимую масштабируемость и гибкость. Облачные технологии позволят легко 
увеличивать вычислительные мощности в периоды высокого спроса и обеспечивать высокую 
доступность сервиса для пользователей со всего мира. 

Безопасность Облачных Решений: решение соответствует самым строгим требованиям 
безопасности и конфиденциальности данных. Это включает в себя шифрование данных в покое и 
при передаче, а также использование современных методов аутентификации и контроля доступа. 

12 . Сотрудничество с Таможенными Органами 
Партнерство с Таможней: Активное сотрудничество с таможенными органами будет 
способствовать обмену данными и информацией, что улучшит точность классификации и 
упростит таможенные процедуры. Такое сотрудничество может также помочь в адаптации системы 
под конкретные требования и правила, действующие в различных юрисдикциях. 

13 . Мониторинг и Аналитика 
Системы Мониторинга и Отчетности: для мониторинга эффективности классификации и сбора 
аналитических данных. Это позволит отслеживать ключевые показатели эффективности (KPIs), 
идентифицировать области для улучшения и оптимизировать процессы классификации. 

Использование Аналитики для Принятия Решений: Анализ собранных данных поможет не только 
в улучшении системы классификации, но и может предоставить ценные бизнес-инсайты, 
например, о тенденциях спроса на определенные товары или об изменениях в таможенных 
правилах. 



14. Непрерывное Обучение и Улучшение 
Культура Непрерывного Обучения и адаптации, где система постоянно совершенствуется на 
основе новых данных, обратной связи от пользователей и изменений в международных торговых и 
таможенных нормах. 

Адаптация к Новым Технологиям: наблюдение за новыми технологическими тенденциями и 
инновациями в области искусственного интеллекта, машинного обучения и блокчейн, чтобы 
вовремя интегрировать их в свою систему для повышения ее эффективности и функциональности. 

Реализация этих подходов требует комплексного подхода, включая технологические инновации, 
стратегическое планирование и тесное сотрудничество с ключевыми заинтересованными 
сторонами. 

 15. Фидбек от пользователей и Итеративное Улучшение 
Сбор Обратной Связи от пользователей вашей платформы, включая продавцов, покупателей и 
логистические компании. Это поможет выявить слабые места в процессе классификации и 
определить, какие аспекты системы нуждаются в улучшении. 

Итеративное Улучшение: На основе собранной обратной связи постоянное улучшение и адаптация 
системы классификации. Это может включать обновление алгоритмов машинного обучения, 
улучшение пользовательского интерфейса и добавление новых функциональностей для 
удовлетворения потребностей пользователей. 

 16. Обучение Пользователей 
Обучающие Программы и Материалы: в разработке обучающие программы и материалы, которые 
помогут им лучше понять, как работает система классификации, и как они могут максимально 
эффективно использовать ее для своих нужд. Это будет включать видеоуроки, вебинары, FAQ и 
интерактивные руководства. 

Поддержка и Консультации: пользователям будет предоставлен доступ к квалифицированной 
поддержке и консультационным услугам для решения возникающих вопросов и помощи в 
использовании системы классификации. 

 

 17. Сотрудничество с Академическими и Исследовательскими 
Организациями 
Исследовательские Проекты: предполагается взаимодействие с академическими и 
исследовательскими организациями для проведения совместных исследований в области 
классификации товаров, машинного обучения и обработки естественного языка. Это будет 
способствовать разработке новых технологических решений и улучшению существующих 
алгоритмов. 

Публикации и Конференции: Активное участие в научных публикациях и профессиональных 
конференциях, чтобы делиться своим опытом и достижениями в области автоматизации 
классификации товаров. Это поможет не только повысить видимость вашего проекта, но и 
привлечь к нему внимание специалистов и потенциальных партнеров. 

 18. Прозрачность и Отчетность 
Отчеты о Работе Системы: Регулярная публикация отчеты о работе системы классификации, 
включая статистику по точности классификации, скорости обработки запросов и общему 



удовлетворению пользователей. Прозрачность в работе повысит доверие пользователей и 
партнеров к вашей платформе. 

Соответствие Стандартам: система будет соответствовать международным стандартам и лучшим 
практикам в области таможенной классификации и обработки данных. Это укрепит репутацию как 
надежного поставщика технологических решений для международной торговли. 

 19. Развитие Партнерских Отношений 
Сотрудничество с Торговыми Платформами: Поискайте возможности для интеграции вашей 
системы классификации с крупными торговыми платформами и маркетплейсами. Это позволит 
расширить вашу клиентскую базу и предоставить пользователям этих платформ удобный 
инструмент для классификации товаров. 

Партнерство с Логистическими Компаниями: Разработайте специальные предложения и 
инструменты для логистических компаний, которые могут использовать вашу систему для 
упрощения таможенного оформления грузов и ускорения доставки. 

 20. Инновации и Новые Технологии 
Исследование Новых Технологий: Постоянное исследование тенденции и инновации в 
технологиях, которые могут быть применены в системе. Это могут быть новые методы машинного 
обучения, блокчейн-технологии для обеспечения безопасности и прозрачности транзакций, или 
развитие квантовых вычислений для ускорения обработки данных. 

Прототипирование и Тестирование Инноваций: будут созданы прототипы новых решений и их 
тестирование с участием реальных пользователей. Это позволит не только проверить 
эффективность инноваций, но и собрать ценную обратную связь для дальнейших улучшений. 

 21. Устойчивое Развитие и Социальная Ответственность 
Экологичность: система разрабатывается с учетом принципов устойчивого развития, минимизируя 
энергопотребление и ресурсоемкость через оптимизацию алгоритмов и использование 
экологически чистых технологий хостинга. 

Социальная Ответственность: внедряется программа социальной ответственности, направленная 
на поддержку малых и средних предприятий, обучение и повышение квалификации в области 
международной торговли и логистики. 

Функциональность 
Торговая платформа включает в себя: Механизмы торговли, классификации товаров, 
автоматизированное управление сделками, проведение расчетов, финансирование, страхование, 
логистику, экспертный контроль, таможенные процедуры. 

Классификация товаров: разработка единого классификатора на основе функционального 
признака позволит создать единый справочник, который ляжет в основу системы управления GTC. 

Механизмы торговли: поиск товаров, отправка заявки продавцу с квотой на поставку товара, 
принятие торгового предложения, заключение договора поставки. 

Автоматизированное управление сделками: алгоритм работы торговой платформы описаный в 
регламенте, станет основой для разработки сматр контрактов, управляющих торговыми сделками 
на всех ее этапах. 

Проведение расчетов: расчеты внутри системы совершаются на основании криптовалюты, что 
позволяет вести записи транзакций в Блокчейн. 



Финансирование и страхование: внутри торговой системы интегрированы участники, которые 
выдают коммерческие займы и страхуют сделки. 

Логистическая Интеграция: Системы отслеживания поставок, оптимизация логистических 
маршрутов, смарт-контракты для автоматического исполнения доставки. 

Экспертный контроль сделок: интеграция Торгово Промышленных Палат и привлечение его 
экспертов к контролю соблюдения условий сделки, интегрируется в единый процесс управления. 

Интеграция с Таможенными Органами: Автоматизация таможенного оформления, обмен 
данными для упрощения экспортно-импортных операций. 

Преимущества платформы GTC для управления трансграничными 
торговыми операциями 
 
Платформа GTC предоставляет ряд значительных преимуществ для всех участников торговой 
экосистемы, сосредоточенных на управлении трансграничными торговыми операциями. Ниже 
представлено подробное описание этих преимуществ: 
1. Сокращение затрат: 
   - Платформа GTC позволяет существенно снизить затраты на трансграничные торговые 
операции путем оптимизации логистических процессов, упрощения таможенного оформления и 
предоставления доступа к широкому спектру финансовых инструментов. 
2. Ускорение процессов: 
   - Благодаря автоматизации и стандартизации процессов, платформа GTC значительно ускоряет 
выполнение трансграничных торговых операций, сокращая время на заключение сделок, доставку 
товаров и проведение финансовых транзакций. 
3. Повышение безопасности: 
   - GTC обеспечивает высокий уровень безопасности и защиты данных, используя передовые 
технологии шифрования и аутентификации. Это позволяет предотвращать мошеннические 
действия и обеспечивать конфиденциальность информации о торговых операциях. 
4. Доступ к глобальным рынкам: 
   - Платформа GTC предоставляет доступ к многочисленным глобальным рынкам, что позволяет 
участникам расширить свой бизнес за пределами национальных границ и находить новых 
партнеров и клиентов по всему миру. 
5. Эффективное управление рисками: 
   - GTC предоставляет инструменты для анализа и управления рисками, связанными с 
трансграничной торговлей, что помогает минимизировать возможные убытки и обеспечивает 
финансовую устойчивость бизнеса. 
6. Инновационные технологии: 
   - Платформа GTC использует передовые технологии блокчейн и искусственного интеллекта для 
обеспечения прозрачности, эффективности и надежности всех торговых операций, что делает ее 
одной из самых передовых в своем классе. 
7. Повышение эффективности бизнес-процессов: 
   - GTC предоставляет инструменты для автоматизации и оптимизации бизнес-процессов, что 
позволяет участникам сосредоточиться на ключевых аспектах своего бизнеса и улучшить его 
результативность. 
 
8. Поддержка и консультации: 
   - Участники платформы GTC имеют доступ к профессиональной поддержке и консультациям со 
стороны экспертов в области трансграничной торговли, что помогает решать возникающие 
вопросы и проблемы оперативно и эффективно. 



 Экономика Проекта 
 Токеномика 
Токен платформы GTC (GlobalTradeChain) играет ключевую роль в функционировании ее 
экосистемы и обеспечивает ряд преимуществ для участников. Вот основные аспекты токеномики 
проекта: 

1. Описание токена: 

   - Токен GTC является внутренней валютой платформы и используется для проведения 
транзакций, оплаты комиссий за услуги, а также в качестве стимула для участия в различных 
бонусных программах и механизмах стимулирования. 

2. Использование токена внутри экосистемы: 

   - Участники могут использовать токены GTC для оплаты услуг, предоставляемых платформой, 
таких как логистические услуги, таможенное оформление, страхование сделок, финансовые 
операции и другие. Токены также могут использоваться для участия в голосованиях и принятии 
решений по развитию платформы. 

3. Механизмы стимулирования участников: 

   - Для стимулирования активности участников платформы предусмотрены различные бонусные 
программы, награды за достижения и участие в общественных исследованиях. Такие механизмы 
способствуют привлечению новых пользователей и поддержанию активности в сообществе. 

4. Детали предстоящего ICO или токенсейла: 

   - Планируется проведение токенсейла с целью привлечения инвестиций на развитие платформы 
и расширение ее функциональности. В рамках токенсейла будут предложены токены GTC по 
специальной цене, а инвесторы получат возможность стать частью проекта и воспользоваться его 
потенциалом роста. 

Токены GTC будут выпущены на блокчейне и будут совместимы с основными криптовалютными 
биржами для обмена и торговли. Общее количество токенов будет ограничено, что способствует 
поддержанию их стоимости и стимулирует спрос на них в экосистеме платформы. 

 Модель Распределения Токенов 
Распределение токенов GTC (GlobalTradeChain) осуществляется с учетом различных интересов и 
потребностей участников проекта. Вот основные принципы распределения: 

1. Учредители проекта: 

   - Определенная доля токенов выделяется учредителям проекта в качестве вознаграждения за их 
труд и вклад в создание платформы. Это обеспечивает стимул для развития и успешного запуска 
проекта. 

2. Инвесторы: 

   - Часть токенов предназначается для инвесторов, которые вложили средства в проект в рамках 
токенсейла или ICO. Это позволяет привлечь крупный капитал для финансирования разработки и 
обучения искусственного интеллекта, а также для создания и расширения функциональности 
платформы. 

3. Участники экосистемы: 



   - Определенная доля токенов распределяется между участниками экосистемы платформы GTC в 
качестве поощрения за активность и участие в различных бонусных программах, проведении 
голосований и общественных исследованиях. Это способствует созданию активного и 
заинтересованного сообщества пользователей. 

4. Резервы для будущего развития: 

   - Определенная часть токенов выделяется на резервы для будущего развития и поддержки 
экосистемы платформы. Эти резервы могут использоваться для финансирования новых 
исследований и разработок, расширения географии покрытия, улучшения технологической базы и 
обеспечения устойчивого роста проекта в долгосрочной перспективе. 

Модель распределения токенов GTC разработана с учетом баланса интересов всех участников и 
направлена на обеспечение устойчивого и успешного развития платформы в будущем. 

 Финансовый План 
В данном разделе представлен финансовый план для проекта GTC (GlobalTradeChain), 
включающий начальные затраты, прогнозируемые доходы и стратегию обеспечения финансовой 
устойчивости. 

1. Начальные затраты: 

   - Научные исследования и разработка: На первом этапе требуются средства для обучения 
искусственного интеллекта, а также разработки технологической базы платформы. 

   - Техническая инфраструктура: Необходимо выделить средства на создание и поддержку 
серверной инфраструктуры, обеспечение безопасности данных и защиту от кибератак. 

   - Маркетинг и продвижение: Важным аспектом является привлечение пользователей и 
инвесторов, поэтому в финансовом плане учтены расходы на маркетинговые кампании, рекламу и 
продвижение платформы. 

2. Прогнозируемые доходы: 

   - Комиссионные сборы: Предполагается получение дохода от комиссионных сборов за 
проведение торговых операций на платформе. 

   - Премиальные услуги: Дополнительные доходы могут быть получены за предоставление 
премиальных услуг, таких как составление прогнозов, консультации и обучение. 

   - Партнерские программы: Планируется разработка партнерских программ с различными 
компаниями и организациями, что также может стать источником дохода. 

3. Стратегия достижения финансовой устойчивости: 

   - Развитие бизнес-модели: Компания будет стремиться развивать и совершенствовать 
бизнес-модель, учитывая изменяющиеся потребности пользователей и рынка. 

   - Привлечение инвестиций: Важным элементом стратегии будет привлечение дополнительных 
инвестиций для финансирования дальнейшего развития и роста проекта. 

   - Эффективное управление расходами: Планируется рациональное распределение ресурсов и 
эффективное управление затратами для обеспечения финансовой стабильности. 

Финансовый план разработан с учетом стратегии долгосрочного развития проекта и направлен на 
обеспечение устойчивого финансового положения компании в будущем. 



Рыночный Анализ 
Целевой Рынок 
Проект GTC (GlobalTradeChain) нацелен на развитие и привлечение участников из различных сфер 
международной торговли, включая финансирование, страхование, логистику и таможенное дело. 
Ниже представлено определение и анализ целевого рынка, а также основные преимущества и 
потребности участников данного сегмента. 

1. Целевая Аудитория: 

   - Бизнесы, занимающиеся экспортом и импортом товаров и услуг. 

   - Финансовые институты, предоставляющие услуги финансирования и кредитования 
международных сделок. 

   - Страховые компании, специализирующиеся на обеспечении страхования транспортных и 
товарных рисков. 

   - Логистические компании, занимающиеся организацией и управлением международных 
перевозок грузов. 

   - Таможенные брокеры и агенты, осуществляющие процедуры таможенного оформления и 
контроля. 

2. Потребности и Проблемы: 

   - Несовершенства традиционных методов: Существующие подходы к международной торговле 
часто связаны с бюрократическими процедурами, длительными сроками доставки и высокими 
операционными затратами. 

   - Недостаточная безопасность и прозрачность: Недостаток прозрачности и контроля в 
международных торговых операциях может привести к финансовым потерям и рискам для 
участников рынка. 

   - Ограниченный доступ к финансированию: Многие малые и средние предприятия сталкиваются 
с трудностями при получении доступа к финансовым ресурсам для развития своего бизнеса. 

3. Преимущества проекта GTC: 

   - Ускорение процессов: Платформа GTC позволит сократить время выполнения торговых 
операций благодаря автоматизации процессов и улучшенной логистике. 

   - Повышение безопасности: Использование технологии блокчейн обеспечит высокий уровень 
безопасности и прозрачности для всех участников торговли. 

   - Глобальное покрытие: Проект GTC рассчитан на развитие в течение 2-4 лет и постоянное 
расширение, что позволит привлекать участников со всего мира и обеспечит глобальное покрытие 
рынка. 

Проект GTC ориентирован на решение актуальных проблем и потребностей участников 
международной торговли, предлагая им инновационные решения и новые возможности для 
развития своего бизнеса. 



 Анализ конкурентов и существующих решений на рынке международной 
торговли.  
1. Анализ Конкурентов: 

   - Традиционные торговые платформы: На рынке существует множество торговых платформ, однако 
многие из них ограничены по функциональности и не обеспечивают полного цикла торговли от поиска 
поставщиков до финансирования сделок. Проект GTC не является еще одной торговой платформой и не 
содержит товаров. Мы создаем платформу, объединяющую различные B2B торговые системы в единую 
поисковую и торговую сеть, работающую на основе соглашений его участников. Мы превращаем 
традиционные B2B платформы в своих партнеров и приводим покупателей к их продавцам, дополняя 
функционал сервисами GTC. 

   - Блокчейн-платформы: Некоторые проекты предлагают использование технологии блокчейн для 
обеспечения прозрачности и безопасности торговых операций, однако они часто ограничены в 
функциональности и не интегрируют всех участников торговли. 

2. Уникальные Преимущества GTC: 

   - Интеграция всех участников: Платформа GTC планирует интегрировать всех участников торговли, 
включая поставщиков, покупателей, логистические компании, банки и страховые компании, 
обеспечивая единое пространство для проведения торговых операций. 

   - Единый справочник товаров и участников: GTC будет предоставлять единый справочник товаров и 
участников торговли, что значительно упростит поиск и выбор подходящих партнеров для 
сотрудничества. 

   - Безопасность и прозрачность: Использование технологии блокчейн обеспечит высокий уровень 
безопасности и прозрачности для всех торговых операций, что уменьшит риски мошенничества и 
улучшит доверие между участниками рынка. 
- Реестр недобросовестных поставщиков. 
 

3. Дополнительные Возможности для GTC: 

   - Финансирование сделок: Предоставление возможности финансирования сделок на платформе GTC 
поможет предприятиям получать доступ к необходимым финансовым ресурсам для развития своего 
бизнеса. 

   - Экспертный контроль и таможенное оформление: Интеграция функций экспертного контроля и 
таможенного оформления поможет ускорить процессы и снизить затраты на торговлю через платформу 
GTC. 
Детальный анализ конкурентов и выявление уникальных преимуществ помогут проекту GTC успешно 
позиционироваться на рынке международной торговли и привлекать новых участников экосистемы.  
Стратегия Входа на Рынок 
Стратегия входа на рынок для проекта GTC (GlobalTradeChain) направлена на создание устойчивой 
позиции на рынке международной торговли и привлечение первых пользователей и инвесторов. 
Ниже представлена подробная стратегия, включающая маркетинговые и продажные подходы, 
партнерства и первоначальные предложения. 

1. Маркетинговые стратегии: 

   - Целевая аудитория: Определение ключевых сегментов целевой аудитории, включая 
предприятия, занимающиеся международной торговлей, логистические компании, банки, 
страховые компании и таможенные службы. 



   - Ценностное предложение: Выделение основных преимуществ и ценностного предложения 
платформы GTC, таких как интеграция всех участников торговли, безопасность и прозрачность 
операций, удобство использования и доступ к глобальным рынкам. 

   - Маркетинговые каналы: Использование различных маркетинговых каналов для привлечения 
внимания целевой аудитории, включая контент-маркетинг, социальные сети, рекламные кампании, 
участие в отраслевых мероприятиях и конференциях. 

2. Продажные стратегии: 

   - Демонстрация продукта: Проведение демонстраций и презентаций платформы GTC для 
потенциальных пользователей и инвесторов с целью продемонстрировать ее функциональность и 
преимущества. 

   - Индивидуальный подход: Предоставление персонализированных решений и консультаций для 
потенциальных клиентов, учитывающих их индивидуальные потребности и требования. 

   - Партнерские отношения: Установление стратегических партнерских отношений с ключевыми 
игроками в индустрии международной торговли, такими как логистические компании, банки, 
страховые компании и торговые ассоциации. 

3. Привлечение ранних пользователей и инвесторов: 

   - Пилотные проекты: Проведение пилотных проектов с ограниченным числом пользователей для 
проверки работоспособности платформы и сбора обратной связи. 

   - Инвестиционные предложения: Предложение инвестиционных возможностей для ранних 
инвесторов с привлекательными условиями, такими как скидки на токены или дополнительные 
бонусы. 

   - Сетевой эффект: Стимулирование сетевого эффекта путем привлечения ранних пользователей, 
что способствует увеличению ценности платформы для всех участников. 

Стратегия входа на рынок позволит проекту GTC успешно запуститься и создать устойчивую базу 
пользователей и инвесторов для дальнейшего развития. 

Технологическая Реализация 
Архитектура Системы 
Архитектура системы GTC (GlobalTradeChain) разработана с учетом высоких стандартов 
безопасности, эффективности и масштабируемости. Включает в себя следующие ключевые 
компоненты: 

1. Блокчейн-платформа: 

   - GTC использует блокчейн-технологию для обеспечения прозрачности, надежности и 
безопасности торговых операций. 

   - Используется гибридный подход, объединяющий преимущества публичного и частного 
блокчейнов, чтобы обеспечить соответствие требованиям конфиденциальности и 
масштабируемости. 

2. Интеграция с внешними сервисами: 



   - GTC предоставляет API для интеграции с внешними сервисами, такими как логистические 
компании, банки, страховые компании и таможенные службы. 

   - Интеграция с сервисами платежных систем позволяет обеспечить удобные и безопасные 
транзакции в рамках платформы. 

3. Безопасность данных и транзакций: 

   - Все данные на платформе GTC защищены с помощью современных криптографических 
методов шифрования. 

   - Проводится мониторинг и аудит безопасности, чтобы обнаруживать и предотвращать любые 
попытки несанкционированного доступа или манипуляций с данными. 

   - Используются механизмы многоуровневой аутентификации и авторизации, чтобы обеспечить 
только авторизованный доступ к данным и функциональности платформы. 

Архитектура системы GTC разработана с учетом потребностей пользователей и требований рынка, 
обеспечивая высокую производительность, надежность и безопасность операций с международной 
торговлей. 

 Разработка и Таймлайн 
 

Разработка проекта GlobalTradeChain (GTC) предполагает последовательное выполнение 
ключевых этапов и вех, каждый из которых имеет определенные ожидаемые сроки. Общий план 
разработки с указанием ключевых этапов и ожидаемыми сроками смотри в приложении. По 
расчетам платформа будет создана в течении 2-3 лет с постоянным совершенствованием и 
доработкой модели на основе Блокчейн и AI. 

1. Подготовительный этап (Месяц 3 - 4): 

   - Анализ рынка и конкурентов, определение стратегии развития и позиционирования продукта. 

   - Формирование команды разработчиков, составление плана работ и распределение 
обязанностей. 

   - Подготовка юридической и технической документации, включая белую бумагу и технический 
проект. 

2. Разработка MVP (Месяц 5): 

   - Создание минимально жизнеспособной версии платформы (MVP) с базовым набором 
функциональности (Подключение платформы по API к 3 торговым платформам в ращличных 
регионах. Личный кабинет (чат) пользователя, обеспечивающий: взаимодействие между 
платформой и клиентом. Функциона:определение потребности покупателя, поиск и 
предоставление 5 ссылок на товары, помощь в приобретении и рекомендации по условиями 
логистики). 

   - Тестирование MVP на реальных пользователях и обратная связь для доработки продукта. 

   - Подготовка к запуску и рекламным кампаниям для привлечения пользователей и инвесторов. 

3. Разработка промышленного решения, масштабирование и расширение (Месяц 10+): 

   - Постепенное расширение функциональности и возможностей платформы на основе обратной 
связи от пользователей. 



   - Интеграция с внешними сервисами и партнерами для улучшения пользовательского опыта и 
расширения рынка. 

   - Планирование и запуск новых продуктов и сервисов на базе платформы GTC. 

Таймлайн разработки проекта GTC предусматривает постепенное движение от подготовительного 
этапа к полноценному функционированию и дальнейшему развитию платформы, обеспечивая 
тщательное планирование и контроль за каждым этапом работы. 

Безопасность и Конфиденциальность 
Безопасность и защита конфиденциальности являются приоритетными задачами для проекта 
GlobalTradeChain (GTC). Для обеспечения безопасности системы и защиты пользовательских 
данных предпринимаются следующие меры: 

1. Шифрование данных: Все пользовательские данные и транзакции на платформе GTC защищены 
с использованием современных методов шифрования, чтобы предотвратить несанкционированный 
доступ к конфиденциальной информации. 

2. Многоуровневая аутентификация: Введение многофакторной аутентификации для всех 
пользователей системы, чтобы гарантировать их личность и предотвратить несанкционированный 
доступ. 

3. Защита от вредоносных атак: Установка систем защиты от вредоносных программ и 
вредоносных атак, включая антивирусное программное обеспечение, системы обнаружения 
вторжений и механизмы предотвращения атак. 

4. Регулярные аудиты безопасности: Проведение регулярных аудитов безопасности системы для 
выявления и устранения уязвимостей, а также обеспечения соответствия стандартам безопасности. 

5. Обучение персонала: Обучение сотрудников и пользователей правилам безопасности и методам 
защиты конфиденциальной информации для снижения рисков нарушения безопасности. 

6. Конфиденциальность данных: Обеспечение строгой конфиденциальности пользовательских 
данных, включая персональную информацию и информацию о транзакциях, с соблюдением 
соответствующих законодательных и регуляторных требований. 

7. Резервное копирование и восстановление данных: Регулярное создание резервных копий данных 
и разработка планов восстановления для обеспечения непрерывности работы системы в случае 
чрезвычайных ситуаций или потери данных. 

Меры безопасности и конфиденциальности на платформе GTC направлены на обеспечение 
надежной защиты пользовательских данных и непрерывной работы системы, что позволяет 
пользователям осуществлять торговые операции с уверенностью в их безопасности и 
конфиденциальности. 

Управление Проектом 
Команда проекта GlobalTradeChain (GTC) 
 

1.Константин Филипенко - CEO   

   - Опыт работы в сфере международной торговли и блокчейн технологий более 10 лет. 



   - Ответственен за общее управление проектом, стратегическое развитие и принятие ключевых 
решений. 

Образование и опыт работы в области юриспруденции, финансов, менеджмента, аудита, 
криптографии. 

2. Никита Соломенников - Технический директор   

   - Опыт в разработке программного обеспечения и блокчейн технологий более 8 лет. 

   - Отвечает за техническую стратегию, разработку и реализацию архитектуры системы. 

3. Александр Мякота - Руководитель по продукту   

   - Опыт в создании и продвижении продуктов на рынке более 7 лет. 

   - Занимается разработкой и улучшением функционала платформы GTC, а также взаимодействием 
с пользователями. 

4. Александр Сидоров - Менеджер по маркетингу и PR   

   - Опыт в маркетинге и PR в сфере технологий более 15 лет. 

   - Отвечает за разработку маркетинговой стратегии, продвижение проекта и взаимодействие с 
общественностью. 

5. Павел Смирнов - Ведущий разработчик блокчейн   

   - Специалист в области блокчейн технологий и смарт-контрактов. 

   - Занимается разработкой и аудитом блокчейн-решений на платформе GTC. 

6. Анастасия Козлова - Финансовый аналитик   

   - Опыт работы в финансовой аналитике и управлении более 6 лет. 

   - Отвечает за анализ финансовых показателей проекта и разработку стратегии финансового 
управления. 

Команда проекта GTC состоит из опытных специалистов с глубокими знаниями в области 
международной торговли, блокчейн технологий, разработки программного обеспечения, 
маркетинга и финансов. Каждый член команды вносит свой уникальный вклад в проект, 
обеспечивая его успешное развитие и реализацию задач.. 

Партнеры и Советники 
Партнеры и Советники 

1. Логистическая компания "FastLogistics" 

   - Партнерство с компанией "FastLogistics" позволяет обеспечить эффективную и быструю 
логистику для пользователей платформы GTC. "FastLogistics" обладает широкой сетью складов и 
транспортных средств, что способствует оперативной доставке товаров по всему миру. 

2.Торгово Промышленная Палата Российской Федерации 

   - Сотрудничество с Торговой палатой РФ позволяет обеспечить поддержку и консультации для 
участников проекта GTC по вопросам торговли, международного бизнеса и правовых аспектов. 

3. Таможенные органы различных стран   

https://corp.fastlogistics.com.ph/aboutus.html
https://www.tpprf.ru/ru/


   - Партнерство с таможенными органами различных стран позволяет обеспечить соблюдение 
таможенных правил и процедур при проведении трансграничных торговых операций через 
платформу GTC. 

Советники проекта GTC: 

1. Алекчсандра Симонова   

   - Эксперт в области международной торговли и логистики. Опыт работы в крупных 
логистических компаниях более 15 лет.   

   Роль: Консультации по оптимизации логистических процессов на платформе GTC. 

2. Вадим Никифоров   

   - Эксперт в области блокчейн технологий и криптовалют. Участие в разработке и внедрении 
нескольких успешных блокчейн-проектов.   

   Роль: Консультации по техническим аспектам блокчейн решений на платформе GTC. 

3. Вадим Захаров   

   - Финансовый аналитик с опытом работы в крупных инвестиционных фондах. Специализируется 
на анализе рынков и оценке инвестиционных проектов.   

   Роль: Консультации по финансовым стратегиям и управлению капиталом на платформе GTC. 

Советники проекта GTC являются выдающимися экспертами в своих областях и вносят 
значительный вклад в развитие и успешное функционирование платформы. Их опыт и знания 
помогают проекту достигать поставленных целей и обеспечивать высокий уровень сервиса для 
пользователей. 

Риски и Вызовы 
Анализ Рисков 
1. Технологические риски:   

   - Недостаточная надежность блокчейн-технологии: Возможны сбои или уязвимости в системе, 
что может привести к потере данных или нарушению безопасности. 

   - Недостаточная масштабируемость: При увеличении числа пользователей и объема транзакций 
возможны проблемы с производительностью системы. 

   - Технические ошибки и несоответствия: Недостаточная тестировка и разработка может привести 
к ошибкам в функционировании платформы. 

2. Рыночные риски:   

   - Конкуренция с другими платформами: На рынке существует ряд конкурирующих проектов, 
которые могут предложить аналогичные услуги или привлекательные условия. 

   - Изменение регулирования: Изменения в законодательстве и нормативных актах могут повлиять 
на способ функционирования платформы. 

3. Юридические риски:   



   - Непредвиденные правовые проблемы: Возможные проблемы с лицензированием, защитой прав 
интеллектуальной собственности или налогообложением. 

   - Несоблюдение международных норм и стандартов: Неправильное выполнение требований 
международного права и нормативных актов может повлечь за собой юридические последствия. 

4. Операционные риски:   

   - Недостаточная защита данных: Утечка или утеря данных пользователей может нанести ущерб 
репутации проекта и привести к юридическим последствиям. 

   - Неудовлетворительное обслуживание клиентов: Проблемы с качеством обслуживания 
пользователей или недостаточная поддержка могут отрицательно сказаться на репутации 
платформы. 

Анализ рисков позволяет проекту GTC более осознанно подходить к управлению потенциальными 
угрозами и разрабатывать соответствующие стратегии по их снижению или предотвращению. 

 Стратегии Минимизации Рисков 
1. Технологические риски: 

   - Проведение регулярного аудита кода и системы: Регулярная проверка кода и архитектуры 
системы позволит выявить потенциальные уязвимости и ошибки. 

   - Развитие механизмов обратной связи: Создание системы обратной связи с пользователями 
позволит оперативно выявлять проблемы и баги для их последующего исправления. 

   - Использование усиленных мер безопасности: Внедрение многоуровневой системы защиты 
данных и транзакций, включая шифрование и аутентификацию, поможет предотвратить 
возможные атаки. 

2. Рыночные риски: 

   - Мониторинг конкурентной среды: Постоянное отслеживание деятельности конкурентов 
позволит оперативно реагировать на изменения на рынке и адаптироваться к новым условиям. 

   - Разработка гибкой стратегии: Создание стратегии, которая позволит гибко реагировать на 
изменения во внешней среде и адаптироваться к новым требованиям рынка. 

3. Юридические риски: 

   - Регулярное обновление правовой базы: Постоянное отслеживание изменений в 
законодательстве и принятие мер для соответствия всем требованиям и нормативам. 

   - Ведение прозрачной деятельности: Поддержание прозрачных отношений с регуляторами и 
участниками рынка для предотвращения возможных юридических конфликтов. 

4. Операционные риски: 

   - Разработка четкой системы управления рисками: Создание методологии оценки и управления 
рисками позволит идентифицировать, анализировать и снижать операционные риски. 

   - Внедрение резервного планирования: Разработка планов действий в случае возникновения 
непредвиденных ситуаций поможет минимизировать потенциальные убытки и прерывания в 
работе. 

5. Финансовые риски: 



   - Диверсификация инвестиций: Распределение финансовых ресурсов между различными 
активами поможет снизить риски потерь и обеспечить более стабильный доход. 

   - Разработка финансовых стратегий: Создание стратегий управления финансами, включая 
бюджетирование, контроль расходов и прогнозирование доходов, поможет сократить финансовые 
риски. 

6. Социальные риски: 

   - Укрепление коммуникаций и связей: Поддержание доверительных отношений с 
заинтересованными сторонами и общественностью поможет предотвратить конфликты и 
негативные реакции. 

   - Вовлечение сообщества: Активное участие в социальных и благотворительных инициативах 
способствует улучшению имиджа компании и снижению социальных рисков. 

7. Экологические риски: 

   - Принятие экологически ответственных практик: Внедрение экологически устойчивых методов 
производства и деятельности помогает уменьшить воздействие на окружающую среду и снизить 
экологические риски. 

   - Регулярный мониторинг и анализ: Постоянное отслеживание состояния экологической 
обстановки и ее влияния на бизнес позволяет своевременно реагировать на возможные угрозы и 
проблемы. 

8. Геополитические риски: 

   - Диверсификация рынков и поставщиков: Расширение географии бизнеса и разнообразие 
партнеров позволяет смягчить воздействие геополитических рисков и повысить устойчивость к 
внешним воздействиям. 

   - Анализ и мониторинг политической обстановки: Проведение регулярного анализа 
политической ситуации в различных регионах позволяет заранее выявлять потенциальные риски и 
принимать соответствующие меры для их минимизации. 

9. Этические риски: 

   - Соблюдение этических стандартов: Постоянное соблюдение принципов этики в бизнесе и 
отношениях с партнерами и клиентами способствует снижению этических рисков и созданию 
благоприятного репутации. 

10. Системные риски: 

   - Разработка и реализация стратегий управления рисками: Создание и внедрение системы 
управления рисками позволяет своевременно и эффективно реагировать на системные риски и 
минимизировать их влияние на деятельность проекта. 

Заключение 
Белая бумага проекта GTC является революционным шагом в развитии международной торговли, 
логистики и таможенного дела. Интеграция блокчейн-технологий и искусственного интеллекта 
позволяет создать уникальную платформу, способную устранить множество проблем и 
препятствий, с которыми сталкиваются участники рынка. 

 



Проект GTC предлагает инновационный подход к управлению трансграничными торговыми 
операциями, обеспечивая единое понимание объектов торговли, удобную логистику, страхование и 
финансирование сделок, а также экспертный контроль и таможенное оформление. Это позволит 
существенно сократить затраты и время на поиск поставщиков и товаров, а также повысить 
безопасность и прозрачность транзакций. 

Уникальность проекта GTC заключается в его способности создать единый цифровой рынок, где 
каждый участник может оперативно и безопасно проводить свои торговые операции. 
Использование блокчейн-технологий гарантирует надежность и прозрачность всех транзакций, а 
искусственный интеллект обеспечивает автоматизацию многих процессов, сокращая человеческий 
фактор и улучшая эффективность работы системы. 

Проект GTC имеет огромный потенциал для изменения облика современной международной 
торговли, делая ее более удобной, безопасной и эффективной. Мы уверены, что благодаря своей 
уникальности и инновационному подходу, проект GTC станет одним из ключевых игроков в сфере 
глобальной торговли и привлечет внимание и поддержку со стороны мирового бизнес-сообщества. 

 



Приложения  
План внедрения торговой платформы 

Наименование 
сервиса 

Приоритет 
 

Сроки Необходимые ресурсы и 
способы реализации 

Какая часть 
платформы 
должна быть 
реализована 

Примечание 

Разработка 
базовой 
платформы 

1 3 - 5 
месяца 

Команда разработчиков, 
сервера, базы данных 

Каркас 
платформы, 
базовый UI/UX 

Основа для 
дальнейшего 
развития и 
интеграции 
сервисов 

Интеграция с 
торговыми 
платформами и 
платежными 
системами 

2 4-6 
месяце
в 

API B2B торговых 
платформ, платежных 
систем, смарт-контракты 
для криптовалют 

Модуль поиска 
товаров и 
платежей 

Позволяет начать 
совершение 
транзакций на 
платформе 

Интеграция с 
логистическими 
компаниями 

3 7-10 
месяце
в 

API логистических 
компаний, разработка 
системы отслеживания 

Модуль 
логистики 

Необходим для 
автоматизации 
процесса 
доставки 

Разработка и 
интеграция 
модуля 
верификации 

4 11-14 
месяце
в 

Разработка алгоритмов 
верификации, интеграция 
с внешними базами 
данных 

Модуль 
верификации и 
рейтингов 

Обеспечивает 
доверие между 
участниками 

Сотрудничество с 
таможенными 
органами 

5 15-18 
месяце
в 

Договоренности с 
таможенными органами, 
разработка API для 
обмена данными 

Модуль 
таможенного 
оформления 

Упрощает 
процесс 
экспорта/импорт
а товаров 

Внедрение 
финансирования и 
страховых услуг 

6 19-22 
месяца 

Партнерства со 
страховыми компаниями, 
интеграция страховых 
сервисов 

Модуль 
страхования 

Повышает 
надежность 
сделок на 
платформе 

Создание DAO 
для расчетных 
операций 

7 23-26 
месяце
в 

Разработка 
смарт-контрактов, 
блокчейн инфраструктура 

Блокчейн-базир
ованный 
расчетный 
центр 

Вводит 
прозрачность и 
децентрализаци
ю в финансовые 
операции 



Классификация 
товаров и услуг 
для торговых 
операций и 
таможенных 
процедур, 
создание единого 
справочника  

8 15-30 
месяце
в 

1. Автоматизация с 
Помощью AI и 
Машинного Обучения. 
Обучение Моделей на 
Базе Данных Товаров. 
Разработка Алгоритмов 
Классификации.​
2. Интеграция с 
Таможенными Базами 
Данных Связь с 
Электронными 
Таможенными Сервисами 
3. Платформенные 
Функции для Продавцов 
и Покупателей​
Инструменты Для Ввода 
Данных о Товарах: ​
4. Непрерывное Обучение 
и Адаптация​
Обратная Связь и 
Оптимизация: ​
5. Поддержка 
Многоязычности​
Многоязычное Описание. 
6. Соблюдение 
Законодательства и 
Конфиденциальности 

Модуль единого 
справочника 
товаров с 
интеграцией AI, 
взаиможействия 
с таможенными 
органами. 

Обеспечивает 
единое 
понимание 
товаров и услуг 
для торговых 
операций и 
таможенных 
процедур 

 



 

 

Платформа для поиска товаров. Первая модель  
Общие рекомендации на примере поиска товара. О том, как найти производителей товаров  и как 
лучше всего подходить к брендингу и размещению вашего логотипа на продукции: 

1. B2B Платформы: Используйте платформы типа Alibaba, Made-in-China, или Global Sources для 
поиска производителей надувных каяков. Эти платформы позволяют фильтровать поставщиков по 
рейтингу, опыту, и способности кастомизации продукции. 

2. Запросы на котировки (RFQ): Создайте подробный запрос на котировки, указав количество, 
спецификации продукта, требования к кастомизации и логистические предпочтения. Это поможет 
получить более точные предложения от производителей. 

3. Образцы продукции: Перед размещением крупного заказа всегда заказывайте образец продукта. 
Это позволит вам лично оценить качество и убедиться, что продукт соответствует вашим 
ожиданиям. 

4. Переговоры о цене и условиях: Не забывайте торговаться о цене, особенно если вы размещаете 
крупный заказ. Также обсудите условия оплаты, сроки производства и доставки. 

5. Брендинг: Убедитесь, что производитель может предложить качественное нанесение вашего 
логотипа и бренда на продукцию. Обсудите доступные методы печати (например, сублимационную 
печать или нанесение виниловых наклеек) и их стойкость к воде и износу. 

6. Контроль качества: Настройте процесс контроля качества на производстве и перед отгрузкой, 
чтобы гарантировать соответствие продукции вашим стандартам. 

7. Доставка и логистика: Обсудите оптимальные способы доставки (морем, воздухом, или через 
курьерские службы) и страхование груза. 

8. Правовые аспекты: Проверьте все юридические аспекты работы с иностранными 
производителями, включая импортные пошлины и налоги. 

 

Эти шаги помогут вам эффективно подойти к покупке и кастомизации товаров  для вашего 
бизнеса. Если у вас есть конкретные вопросы о маркетинге, брендинге или SEO-оптимизации в 
контексте вашего продукта, не стесняйтесь задавать их!​
Регистрируйтесь на нашем канале и становитесь участником платформы, чтобы сделать процесс 
покупки товаров лёгким и безопасным. 

Контактные данные Вы найдете на нашей платформе https://www.gtchain.io/ 

​
 

 

 
 

https://www.gtchain.io/
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